ORIENTADOR ASIGNADO

HERRAMIENTA DE VALORACION

Esta herramienta de valoracion permitira evidenciar el avance realizado en las fases de ideacion y validacion a través de las metodologias dispuestas en nuestra Ruta de Emprendimiento. Si su puntuacion alcanzé el 70% podra continuar a la fase de formulacion, de lo contrario es importante reforzar en las debilidades presentadas para realizar los ajustes respectivos.
Los elementos contenidos en esta valoracion fueron:

1. Quien es el emprendedor
2. Identificacion de problema o necesidad
3. Segmento de mercado

DATOS EMPRENDEDOR

4. Explicacién de la solucién (Producto Mi
5. Oportunidad comercial

6. Avances a la fecha del proyecto

7. Competencia

8. Canales

9. Proyeccion Financiera

10. Equipo de trabajo

inimo Viable)

DOCUMENTO DE
IDENTIDAD

PROYECTO

L

OBSERVACIONES JURADO 1

Alexandra Mesa Rivera

inemas del negocio, b cualdesconect su propuesta de vlordel usuzrio nal E

o ha d yse enfoca enlas

(OBSERVACIONES JURADO 2

Derly Andrea Parrado

Ingenieria de Minas, con una trayectoria de 2 afios y 6

a | mapa oque de Job To Be Dor

cliente. La propuesta est centada en lo que la empresa ofrece y o en o que el ciente reamente

camprender meforal

I fente de su empresa. Repora 22 milones
™ pesos. El producto cuenta con registro NVIMA y esté orientado a un mercado

(OBSERVACIONES JURADO 3

Yudy Cardenas

ORIENTADOR ASIGNADO

cual restringe y Es una estategia
incluya la identiicacion de canales adecuados (fendas saludabk mercados
campesinos, feris, ente ofos),| ion alor

diferenciada, y la generacion de alianzas estatégicas que le permian ampliar su presencia en el
mercado.

validacion de producio y mercado, producto viable y con regisko invima. Ha sido validada
con clentes de forma estructurada y cuenta con evidencia soiida de su impach. Sus
ventas muestan un crecimiento progresivo y medible aunque no son muy als, si son
Ventas sostenibles y fene clara las estategias de mercado a uiiizar.

PORKY GRASA KETO: : ; A especiico; sin embargo, durane la presentacién no se evidencio con claridad la | La emprendedora debe mejorar ka presentacidn de su modelo de negocio, no ene caro
Produccién y necesia, por o que se recomienda usar el Lienzo de Propuesta de Valor para alnear ambas necesidad concreta del segmento objefio. el problema de su cliente. El producto fene alfo potencial y se destaca que ya fene
DERLY PARRADO-CEL:3185274554 Diana Carolina Gémez Mufioz 1014221931 com AR perspectivas. Ademas, no se evidencia el uso de metodologias de ideacion centradas en el cliente ni N DERLY PARRADO-CEL:3185274554
[¢ de Grasa Se considera que el product fiene un buen nivel de calidad y un imporianie potencial de | INVIMA. Puede mejorar aspecios innovadores y estudio de mercado. Se recomienda
vaidacio gl mercad,  cual fequir ncorortenbauescomo Dsin kg yLan St La
de cerdo 100% Natural ’ crciiets el metcado, No o cprendedora 1o presenyifs precisas para Economia Popular.
investgacion del cente es superfcia, por o que se sugiere profundizar oI e v oo do
encuestas o pruebas de product. Finalmente, la proyeccion fnanciera es débily no fiene unidades de| *22r® J P
Ventas Mmensuales y las respuesias dadas a o largo de la omada. Se recomienda para
medida claras, lo que fmita su andiii. Es fundamental estandarizarlas unidades y defini indicadores
° convocaloria poplar
fnancieros clave para evaluar la viabildad del negocio.
con una base s6ida; fcients bajo el model
de cocina ocula, iene un enfoque daramente dierenciado al ofiecer producios de lnea
La panadera d o dhrsascuameneuncona oo modlo d o ol o e o poni| o o lbores eaconadas conladea .| 90308 011408 peronascondisbes, b cusl reprssent un vloraregaco e
una operacién efcienie enfocada en cientes el e e e e 8 8o on i oon i donticacen | @ Mercado tadiconal, Ademés, domuesta
Alexandra Mesa Rivera-3144130392 Alvaro Andres Perez Bernal 1110562058 aspere21014@gm: DIVERSO COCINA Gobemacién del Tolima. Esta base le oforga un respaldo \mpnnams o rminos d caldady 9900 P 4 g ' o proyec, las c(tzs yel | Alexandra MesaRivera-3144130392
clara de su mercado objefvo. Es un joven emprendedor que fiene dlaras las cifas de su
confabiidad. Sih embargo, s se desea compel en una convocaoria nacional, es necesario fevisar mercado objefo, lo cual refuerza su propuesia de valor.
X proyecto y ha kenido una validacién de mercado importante € ) oua
aspecios clave del modelo de negocio para potenciar su competividad. Para avanzar hacia una convocaloria nacional, s recomienda fevisar algunos aspecios
clave del modelo de negocio, como la propuesta de escalabiidad, el posicionamiento de
marca yelcanal de disibucion
Elmodelode negocio preseniado por e enfocaen el
o Propost, combnando came y leche.
demuesta [2 base solda para la
proyecto. Ademés, el modelo es viable en la medida en que ya cuenta con un predio adecuado para la
achvidad y una produccion establecida en el municiio de Planadas, Toima, lo que le da una ventzja
en érminos de acceso a recursos naurales y experiencia previa. Considerable.nivel e conocimiento y experencia. La problemétca o necesidad est
Una de las fortalezas principales del model foque hacia ina ganadera de bejo mpack bien defnida y usticada con daios o evidencia. Kentica con ciridad a su segmento de
ambienta, ained ias actuales d iidad y produccion responsable. Esia mercado y o descrbe con caractrisicas clave. Comprende sus necesidades, habios y
DUVIAN FABIAN MONTARO Jision puede converirse en un dierenciador cave fente a o¥os producbres adicionales, simpy I secir ganadero, vaidacien de mercado, cuenia | comportamientos de compra. La solucién es clara y bien definida, con un enfoque
Alexandra Mesa Rivera-3144130392 CASTANEDA du.co Ganaderia TERRAGAN se incorpore una estrategia clara para su implementacion, seguimiento y certficacion. Sin embargo, es | con 12 vacas y una ﬁnm de 25 hectareas. Tiene clara su competencia y la innovacion en| preciso en el problema identiicado. Se evidencia un grado significaivo de innovacion en Alexandra Mesa Rivera-3144130392
necesario frtlecer los elemenos Kcnicos de esta propuesta ambientl,detallando précicas su product. Muesta manejo del ema ol roduc o s Ha vaado su propuest con s o usaosyhacherido
especlcascomo el manede pasrassosnies a oacin d poteros, 5o racone el g, ion posiiva. ent idores y entende sus
6n de suelos, yla inegracio forialezas y debildades. Su ventaja competiva es ciara y le permife direnciarse en el
Para poenciar el modelo, se suglre ademés esucturarcon mayor cardad su propuesa de valr, mercado. Tiene experiencia y ventas actuales.
ablecer jados y constuir una estategia de visbilzacion que
destaque su compromiso con la produccion limpia. También es fundamental integrar elemenios de
formalzacién, planeacion fnanciera, y gestn del esgo, que permian proyectar el crecimiento del
negocio y su acceso a mercados mas exigentes 0 a convocalorias que promuevan la produccidn
agropecuaria sostenible.
Elmodelodenegocid do producsnde guacarole cuerta conuna unidad produciva kincional o e
; Jc0s d
e"’a‘:':;m ot con el St Eob aos oot wf;‘l’:;m:;ry‘gle"f’o:u ] demuesta ener un alo nivel yexperiencia en la idea | Al nivel yexperiencia. Kenica una problemétca o necesidad precisa,
P oreg permie proye 99| 4e negocio, identica claramente la problematica, con daos relevanes, iene claridad de | con dabos, tendencias o insighis relevanes. kdentiica con claridad a su segmento de
o qus seabordsn d maner stk osaspecs comrias ’ . o
Bl e oot o, Aetuaman, o | 2451100 d ciz que consume su producio  del ipode ez que o compra, e mercado y o describecon caracrisicas lave. Comprende sus necesilades, hdbios y
- , defir lie | it . . & fi
Andrea Ortiz-3183380604 HECTOR JULIO PAVA VASQUEZ 6018085 manitectolima@gmail.com GUACAMOLE DON PANCHO modelo presenia una iniada capacidad para nsgara nuevos cl\smesyzsegumrvsnlas constantes,lo | deCi deine que sus clientes coresponde al mercado insttucional. Cuenfa con compra Ci yrecurents. Sus venfas

muestran un crecimiento progresivo y medible. Identiica con claridad a sus compefdores
yentende sus foralezas y debiidades. Su ventaja compeiiva es cara y le permite
dierenciarse en el mercado. Importante profundizar en el plan de mercadeo en relacion
al consumidor final a i de fdelzar y garantzar a recompra.



mailto:duvian.montano@unisarc.edu.co

Alo nivel & yexperiencia. La probk idad esta bien defnida
yusticada con daios o evidencia. dentiica con claridad a su segmento de mercado ylo
describe con caracterisicas clave. Comprende sus necesidades, habilos y

; ! e
GISSELLE RODRIGUEZ CEL:3015170145 | LEIDY JULIETH RINCON VELASQUEZ | 1070616290 | contactoleidyrincon@gmail.com La Postreria Tbagué 81,00% Modelo de negocio con validacidn de mercado y proceso innovador rentable ta muesta ,fene venas compormientos de compra. La solucion es biamente clara, especfica y responde GISSELLE RODRIGUEZ CEL:3015170145
hacen sostenible el mismo en el mercado, se muesta produci imnovador ’
directamente a la problematica identiicada. Es atamente innovadora, diferenciadora y
con potencial disruptivo en el mercado. Ha sido validada con clientes de forma
estructurada y cuenta con evidencia sélida de su impacto.
La emprendedora es abogada, demuesta conocimiento, experiencia y venias de su ta bogada, se ha capacitado en el ema del p o
Cristian Daza-3138058714 Angie Tatiana Castro Santana 1006117172 | angiecastro@uninavarra.educo | Local de comida saludable || 75,33% | ELemprendmien ya incona, vende sus poducs,es impornts acaar e cor e inoecion yla e o e e alimenios saludables. Tee identicado el mercado, estetegias de mercadeo ya Cristian Daza.3138058714
B inversion oo oo oo definidas. Produce y comercializa los producios ya, cuenta con sede propia donde
negocio o que demuesFa ser un proyecho promeledor ofrece los productos. El proyecto funciona en bagué
Esunp Ien Puricacion aviola, la fesional. Grarja
Renacer la Granja- L omprnedora e sprendz SENA,cemuesta conosien experencyvenisce | BT LTED SRR D CEEEE BT G
Antonio Alvira-3103206263 cindy ospina lozano 1106398432 ospinalozanoc@gmail.com ) 74,00% El emprendimiento ya funciona, aclrar el facbor de innovacion su emprendimiento. Ademas evidencia una rentabiidad considerable de su idea de g - galinas p : Antonio Alvira-3103206263
Avicultura diferenciada. Ya producen los huevos y cuenta con clientes.Cuenta con validacion de
negocio o que demuesta ser un proyect prometedor :
clientes, fiene un ferreno propio y esta regisrada como persona natural.
La emprendedora es Eecnéloga y profesional en contadura, con cursos en alimentos,
La emprendedora es contadora publica. demuesta conocimierio, experienciay venias | negoci es del secr almenicio, una pollria. Cuenta con el sifo en la zona de fa
Cristian Daza-3138058714 veronica caterine chamorro rios 1110530310 veronik-10-21@hotmail.com POLLERIA PERUANA 83,33% la emprendedora posee el negocio, se destaca el tema del factor de innovacion del neocoi de su emprendimiento. Ademas evidencia una rentabilidad considerable de su idea de plazoleta de comidas de Calambeo lbagué, cuenta con clientes y han validado el Cristian Daza-3138058714
negocio lo que demuestra ser un proyect prometedor producto y el mercado. Tienen ya un afio en el mercado. Tienen uso del suelo y
permisas de la secretaria de salud de bagué.
Elemprendedor es tcrico en mecénica y se capacit en caé, lene un negocio de calé
Elemprendedor es experlo en ¢l ema caleero donde destaca su producio minimo | - especial en Mariquit. La innovacion est en el §po de negocio que va a implementar.
GISSELLE RODRIGUEZ CEL:3015170145 otoniel peralta garnica 14252726 otoniel peralta@hotmailcom | Tienda de cafes especiales | 72,00% Elemprendedor posee experiencia en el negocio delcafé vable. Cuenia con ventas y cuanbal desu | Tiene defido o mercados, piensa bstr el ca y ofecer marca propia. | GISSELLE RODRIGUEZ CEL:3015170145

product

Catés saborizados con especies ylo licor. Ofiecer cafeses especiales de ofos
produciores.



mailto:contactoleidyrincon@gmail.com

£l emprendedor posee experencia, fene ventas de 12 millnes al mes, posee clintes reconocidos en

demuestra temas de fe

Emprendedor es publicisa, con experiencia en el sector, generando campafias
audiovisuales. Cuenta con experiencia especiica en el sector. Cuenta con equipos

RAUL ALFONSO SANCHEZ:3175767133 | Juan Felipe Valbuena Rodriguez | 1110468629 pipevalbuena@gmail.com Films to grow 85,00% Esun , ecnicos, fnancieros y| ) RAUL ALFONSO SANCHEZ-3175767133
elmercado A equeridos para la presiacion del senicio. Tiene venias por los sencios que presia,
9 funciona como persona natural, no esta constiido.
" fone 6 moses on el mrcado,con ven 1 ifon. debe acirarel | 2 éMPrendedora es abogada, demuesta conaciiento, experienca y ventas desu | La emprendedora es profsional ytcni, Tiene bien defrido el probem y el mercacb.
'YUDY CARDENAS-3164157304 JENNY VANESA JIMENEZ PUENTES 1014251069 angie.castro@uninavarra.edu.co BioZentrica iachms'm"ovamo" N una bilidad iderable de su idea de Maneja redes sociales, ya poroduce y ofrece el producto, iene ventas y culiva en YUDY CARDENAS-3164157304
negocio lo que demuestra ser un proyect prometedor Mariquita. El mercado lo tiene validado, conoce los procesos.
73,67%
L es profesional en derecho con d ymaestia. El
Emprendedora abogada de a Uriversidad exiemado de Colombia, Cuen'a con proceso | proyecto es de ® ficos de derech I laboraly
de creacion de soware por park de fecnoparque, o que da credbiidad dento de la | propiedad industial, coniabiiad, Fibutio y fnanciero. Asesorar empresas consoldadas a
Johanna Marroquin -3103196910 Maribel Hernandez Quintero 52195951 ospinalozanoc@gmail.com Tintico Consultores Se le recomienda aclarar el nicho de mercado y el factor de diferenciacion validacion de sus senvicios. Se recomienda ajustar sus cifras financieras ya que esta nivel nacional, asociaciones en el manejo de propiedad intelectual. En la innovacion Johanna Marroquin -3103196910
exhibiendo una rentabilidad superalas q offecen un sofware para la prestacion de los senvicios, sofiware que se desarrolls con
cuanio a numeros es mayor a lo que pueda darle fondo emprender. Tecnoparque. Llevan funcionando un afio, fieen ya contralos reciben ingresos por la
venita de los senicos.
72,00%
Pisicula comercializacion de
Antonio Alvira-3103206263 Erika Natalia Guapacho Soto 1192750407 10-21@hotmail.com cachama y mojara mi idea Antonio Alvira-3103206263
inicio por la falda oferta en
la zona
La emprendedora es écnica y tecnéloga, es un proyecd piscicola en el Espinal.
La emprendedora es técnica y ecnsloga, es un proyec piscicola en ¢l Espinal. Cuentan con un estanque en fera donde producen mojarra ycachama, ya
Cuentan con un esianque en fera donde producen mojarra ycachama, ya comercialzan el product, Piensan en crecer para legar a 6 esianques, han validado el
comercializan el producio.Cuentan con aireadores, a fienen en arriendo. Conocen la mercado. Cuentan con aireadores, no fenen terreno propio, la fienen en arriendo.
normativa del sector y ya estin gesionando el uso del suelo y el permiso de concesidn | Conocen la normativa del sector y ya estan gesfonando el uso del suelo y el permiso de
72,67% La posee experiencia, el negocio ya fiene ventas de agua concesion de agua.
es profesional, especiaista en mercadeo. deares
Emprendimieno con componente nnovador, poseen mas de 200 clints, poseen vaidacion de | - Elemprendedor es admiistador e mercadeo, publcidad y ventas. Es un proyecip | Marc:leS, cinkron de mercadeo. Cursos de confeccion. La solucion es la confeceion de
DIANA SALAS-3202837895 Leonardo Galeano Mufioz 93414268 pipevalbuena@gmail.com Yawado Sportswear P s X da v P v PrOYSS0 | U nformes para la précica de las arles marciales. Los producios han sido validados con DIANA SALAS-3202837895

mercado

ambicioso y claramente muesta viabiidad comercial,ecnica, legal y fnanciera

los clientes, ya lo comercializan. Cuentan con 6 afios de aniguedad, la plania esté en la
ciudad de bagué, cuentan con equipos ya que serian el aporte del emprendedor.




DIANA SALAS-3202837895

Andres Felipe Perez Sierra

1108206142

afelipe.perez21@gmail.com

SKYFILMS

Revisar el plan de inversion

El emprendedor cuenta con estudios de Ingenieria aeronautca y es piolo de drones

B es rifcado de d

profesional. Posee ampl i perencia en el ema, donde d
tambien los clientes. Su product minimo viable se basa en la segurdad operacional
gracias al empleo de drones. Se recomienda revisar los recursos a soliciar a Fondo
Emprender ya que debe tomar en cuenta para pedir dinero para pago de nomina,
publicidad etc.

o de grabacién y ransmision de evenios con drones. Estén por fa

certicacion de la aeronatca civ. Ya han ofiecido senvcios a empresas para publiciad,

en conciertos y eventos deporivos. Requieren un Dron especiaizado para mejorar
calidad de las producciiones y lentes especializados. Cuentan con clientes a nivel
nacional.

DIANA SALAS-3202837895




